
ENFOQUE TEÓRICO-PRÁCTICO

ESTRATEGIAS DE VENTAS 
EN ENTORNOS DIGITALES

Este curso cuenta con módulos prácticos que se 
enfocan a la aplicación de las herramientas 
digitales, el análisis de casos y diseño de estrategias 
para los negocios.

Ofrecemos contenido en video, test en línea, y 
clases virtuales en directo, en donde los 
participantes tendrán la oportunidad de hacer sus 
consultas en vivo e interactuar con el coach sus 
colegas en línea.

El curso está dirigido a emprendedores, 
pequeños y medianos empresarios, 
que requieren ofrecer sus productos 
y servicios en entornos digitales.  

E l  c u r s o  e s t á  d i s e ñ a d o  p a r a  a q u e l l o s  
e m p r e n d e d o r e s  y  p r o p i e t a r i o s  d e  p e q u e ñ a s  
y  m e d i a n a s  e m p r e s a s ,  q u e  d e s e e n  c o n o c e r  
h e r r a m i e n t a s  y  d e s a r r o l l a r  u n  p l a n  d e  
a c c i ó n ,  a  c o r t o  p l a z o ,  q u e  l o s  a y u d e  a  
p o t e n c i a r  s u s  n e g o c i o s ,  d i g i t a l i z a r  s u s  
p r o d u c t o s  y  v e n d e r ,  c o n  l o s  r e c u r s o s  y  
p l a t a f o r m a s  q u e  h o y  e x i s t e n ,  a l  a l c a n c e  
d e  t o d o s .

MODALIDAD E-LEARNING

E-COMMERCE

Código SENCE: 1238018768Duración: 160 Horas
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Al  f inal izar  la  act iv idad los part ic ipantes serán capaces 
de diseñar estrategias comerciales de ventas para 

productos o servic ios en entornos digi ta les ,  según los 
fundamentos del  market ing digi ta l .
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